
PEDOMAN WAWANCARA 

STRATEGI PEMASARAN DALAM MENINGKATKAN VOLUME 

PENJUALAN PADA PRODUK FURNITURE DALAM 

PERSPEKTIF EKONOMI ISLAM 

(Studi Pada Meubelair UD. Bintang Selatan Furniture 

Kecamatan Baruga Kota Kendari) 

 

1. Siapa nama pemilik UD. Bintang Selatan Furniture? 

2. Sejaka kapan UD. Bintang Selatan Furniture berdiri? 

3. Bagaimana sejarah berdirinya UD. Bintang Selatan Furniture? 

4. Produk apa saja yang dimiliki oleh UD. Bintang Selatan Furniture? Dan 

bagaimana penetapan harganya? 

5. Bagaimana cara perekrutan tenaga kerjanya? 

6. Apa saja alat-alat yang digunakan dalam pembuatan mebel? 

7. Apa saja jenis-jenis produk yang dihasilkan oleh UD. Bintang Selatan Furniture? 

8. Apa yang membedakan produk UD. Bintang Selatan Furniture dengan produk 

lain? 

9. Bagaimana cara memasarkan produk UD. Bintang Selatan Furniture? 

10. Dari pemasaran tersebut, apakah sudah efektif atau ada strategi lain yang bapak 

terapkan dalam memasarkan mebel ini? 

11. Untuk saat ini, adakah strategi yang akan ditetapkan untuk merebut persaingan 

pasar yang ada? 

12. Pernahkan konsumen mengeluh setelah membeli produk di UD. Bintang Selatan 

Furniture? 

13. Apa saja kendala atau hambatan dalam memasarkan produk bapak? 

 











 

Wawancara dengan Bapak Deppa Sarrin selaku pemilik Meubelair UD. Bintang 

Selatan Furniture 

 

 

Produk Meubelair UD. Bintang Selatan Furniture 

 

 

 



 

Produk Meubelair UD. Bintang Selatan Furniture 

 

 

Alat pembuatan furniture di Meubelair UD. Bintang Selatan Furniture 


